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71 rue Notre-Dame








    902 603 8927

B4A 7L5 Dartmouth, NS 






        emilecartier@hotmail.com

Représentant des ventes (agricole)

· Expérience de 2 ans dans le secteur de la vente et de la représentation
· Diplôme de Technicien Supérieur spécialisé en Agromécanique

· Sens de l’entrepreneurship et grande capacité à élaborer les prévisions de ventes
· Habituée à travailler à un rythme de travail très soutenu et à des heures irrégulières
· Bilingue, dynamique et impliqué
FORMATION ACADEMIQUE
2003 - 2007

École Supérieure d’Agriculture - Halifax



Diplôme de Technicien Supérieur Agricole, option Agromécanique
Techniques marketing pour la vente d’équipement et de machineries agricoles

Campagne de promotion, Stratégies de vente, Informatique de gestion
EXPERIENCE PROFESSIONNELLE

Août 2008 - Sept. 2009
 Société forestière GRELIER - St Laurent de la Plaine

 Représentant  commercial pour les machines forestières

· Représentation de l’entreprise lors du salon annuel de l’agriculture

· Prospection auprès de 50 entreprises de la région 
· Objectifs de ventes atteints en moins 6 mois
· Mise en place d’un système informatique pour la gestion des entrepôts

· Recherche et négociation avec 2 nouveaux fournisseurs 
Mars 2007 - Juin 2008
 Entreprise d’agrofourniture ISAAC - Le Grand Lac


 Vendeur d’équipements agricoles
· Élaboration d’un plan de marketing (augmentation des ventes : 10%)
· Organisation et management d’une campagne de promotion efficace

· Informations sur les différents produits et services offerts 
· Conseils techniques sur l’utilisation et l’entretien des équipements

· Relation privilégiée avec une clientèle exclusivement composée d’exploitants agricoles 
PROJETS ET AFFILIATION
Printemps  2006 
Festival des Pommes de la Vallée d’Annapolis 
Aide à la création du site Internet www.PommeFest-Annapolis.com
 2005 - 2006

Association des Jeunes Agricoles de Nouvelle-Ecosse




Projet étudiant pour valoriser les activités agricoles dans la région
